Chemistry and food industries, Motoring and Automotive industry, Trade - purchase and
sale, Transport and Logistics

Popis zivotopisu

Zkusenosti

01.09.2003 - 01.07.2006

01.01.2016 - 01.08.2016

01.06.1998 - 01.10.2000

01.08.2006 - 01.06.2007

01.07.2007 - 01.12.2015

Jaroslav Drstka

Preferovana zemé nebo  Czechia

meésto:

Plat: od 500 EUR
Cinnosti Auto-moto
Uvazek Plny Gvazek

Pripraven prestéhovat se Ano

Schopnost vidét potencidly na trhu, pfipadné hrozby z rlznych thld dodavatelsko/odbératelského retézce;
komplexni pohled na problematiku obchodnich vztahd; budovani pevnych obchodnich vazeb; aplikovat model
WIN-WIN Vice jak 8 let zkusenosti na poli prizkum, trhu, vyvoj trhu, obchod, vyroba a logistika ve spole¢nosti
Tereos TTD Pres 20 let zkusenosti z riznych obchodnich pozic Vyznacuji se vlastni motivaci; kredibilitou;
rychlou adaptaci v novém prostredi; vyhledavdm spolecnosti kde celoZivotni sebevzdélavani je filozofii
spole¢nosti Nastup mozny od 01.10.2016

Auto Stangl, a.s.
Nakup¢i/Produktovy manazer

Zodpovédnost za produktové fady: autobaterie, automobilové oleje a nahradni dily klimatizaci + dilenské
vybaveni Vyjedndvani o obchodnich podminkéch s dodavateli; objednavky zboZzi; cenotvorba Strategické
planovani a zajistovani logistiky dodavek Aktivni vyhledavani novych dodavatel( Skladova optimalizace (FIFO,
LIFO) Produktovy skoleni; Skoleni novych zaméstnanctli Publikace odbornych ¢lank( do firemniho ¢asopisu

Forwardis GmbH, Berlin

Projektovy manazer

Projektovy management v Zelezniéni pfepravé, specializace: chemie, paliva (CEE + Balkan) Reseni na kli¢ dle
pozadavk( zakaznika Hledani novych cest vyuziti Zeleznicni prepravy a jejich synergii v riiznych oblastech
Analyzy daného portfolia; tymova spoluprace Obchodni sluzby pro stavajici zakazniky; nové akvizice;
cenotvorba Aktivni U¢ast na vybérovych fizenich/verfejnych zakazkach

Reemstma s.r.o.,
Starsi obchodni reprezentant

Budovani a péce o zakaznickou databazi Navrhy a realizace marketingovych strategii Reklamni podpora
produktu Trénink novych OR v prodejnich dovednostech Monitoring trhu; reporting Databaze vice jak 400
zakaznikd

STAHLGRUBER CZ, s.r.0.
Oblastni prodejni manazer

Obchodni rozvoj regionu (S. Cechy, V. Cechy, Vysogina) Uzké spoluprace s oddélenim Analyzy trhu; sledovani
konkurence; predikce budouciho vyvoje trhu Obchodni sluzby pro regionalni partnery/zékazniky; nové akvizice
Navrhy a prezentace marketingovych akci

Tereos TTD,a.s.
Account manager

Velkoobchodni prodej bioetanolu v CR a zahraniéi (evropské rafinerie + obchodnici) Studium vyvoje trhu na
komaoditni burze; priizkum trhu; prognézovani (ropa, paliva, biopaliva) Aktivni sledovani trzniho prostredi
(politika, legislativa, konkurence) a nésledna predikce moznych zmén v odvétvi Strategické planovéni a
optimalizace vyroby vs. zasob a prodej Zelezniéni logistika — planovani a realizace logistiky; VR Rizeni
zaméstnancul v misté nakladky a ukolovani referentek na oddéleni odbytu Aktivni G¢ast na vybérovych
fizenich/verfejnych zakazkach Spoluprace v rdmci korporatni strategie na spoleénych projektech



